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Wettbewerbsvorteil durch Branchenerfahrung

In dem intensiven Wettbewerbsumfeld des Handels und der Konsumgdterwirtschaft
wird mehr als eine effiziente Prozesssteuerung von der Produktion bis zum POS
gefordert: Der Endverbraucher erwartet zu jeder Zeit und an jedem Ort das
gewlinschte Produkt in der richtigen Form, der passenden Farbe und der optimalen
Frische.

Mit intelligenten Systemen mussen die dynamischen Kundenpréferenzen erfasst
und umgehend weiterverarbeitet werden. Bisher nicht kompatible ausléandische
Standorte missen zusammengefuhrt, eine immer groRer werdende Datenmenge
und Warenvielfalt logistisch und datentechnisch bewaltigt werden. Nur so lassen
sich Kostenvorteile etwa durch reduzierte Lagerbestéande erwirtschaften. Die
optimale Planung und Steuerung entscheidet Uiber Erfolg und Misserfolg.

Als erfolgskritischer Faktor erweist sich haufig die Effizienz im Management der
Warenwirtschafts systeme. Mit ihrer aul3ergewdhnlichen Erfahrungschaffen die
Experten der CIBER ihren Kunden die entscheidenden Voraussetzungen fur einen
dauerhaften Vorsprung.

Viele Unternehmen des Handels und der Konsumguterwirtschaft stehen derzeit vor
einem Zeitenwechsel ihrer IT-Systeme. Es geht um die Integrations- und zukiinftige
Erweiterungsfahigkeit der eigenen Lésung. Das Management steht vor der Frage:
Womit erreiche ich nachhaltig h6chstmdgliche Flexibilitat bei geringstmdglichen
Folgekosten? Mit SAP for Retail steht eine neue, hochleistungsfahige Software-
Generation zur Verfligung, die jede Stufe der Wertschopfungskette nahtlos integriert
und damit eine individuelle Steuerung von Warenwirtschaftssystemen erlaubt.
Kombiniert mit der Branchenexpertise und der Implementierungsstérke der CIBER-
Mitarbeiter verfugt der Kunde tber eine zukunftsweisende IT-Strategie und deren
effiziente Umsetzung. Langjahrige nationale und internationale Beratungsprojekte
machen CIBER zur ersten Wahl, wenn Handelsunternehmen und Hersteller von
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overview

« Uber 800 Mannjahre Erfahrung im
Handel und der Konsumguterin-
dustrie sowie mehr als 55
Einfuhrungen von “SAP for Retalil”

« Seit 2005 Special Expertise
Partner ,SAP for Consumer
Products”

« 2002: Auszeichung zum einzigen
Retail-Partner durch SAP China

« Seit 2001 Special Expertise
Partner ,SAP for Retail”

¢ 1999: Auszeichnung
.Beratungshaus des Jahres" durch
das Unternehmen real

* 1996: weltweit erste
Produktivsetzung von IS Retail



Konsumprodukten ihre
Warenwirtschafts- und Logistiksysteme
optimieren wollen — von der
Datenkonsolidierung tber
Standortvernetzung sowie neue
Verteilprozes-se und POS-Schnittstellen,
zum gesamten Supply Chain
Management und intelligentem
Warehouse Management.
Wettbewerbsvorteil durch
Branchenerfahrung

Der Fokus auf ausgesuchte Branchen
und die Konzentration auf SAP-Produkte
garantieren dem Kunden den maximalen
Erfolg bei der Optimierung seiner
Unternehmensabléaufe und der
passgenauen Einfiihrung neuer IT-
Systeme. Gemeinsam mit der SAP
haben die Berater von CIBER zahlreiche
Funktionalitaten entwickelt, die spater in
den SAP-Standard Ubernommen
wurden. Mehr als 800 Mannjahre
Beratungserfahrung in den Bereichen
Retail und Consumer Products belegen
das besondere Know-how als SAP for
Retail-Partner. Das Kompetenzspektrum
reicht von Cash & Carry-Markten, Grof3-
und Versandhandel sowie Fachhandels-
und Produktionsunternehmen der Berei-
che Heimwerkerbedarf, Gartenprodukte,
Baustoffe, Fashion bis hin zu
Lebensmitteln.

IT-Beratung mit Business-Fokus:
verstehen, vermitteln — erfolgreich
umsetzen

CIBER Deutschland gehort als Tochter
des internationalen CIBER-Konzerns zu
den weltweit fuh-renden System- und
Lésungspartnern fir SAP-Services und
weitere integrative IT-Dienstleistungen.
Mit Gber 400 Beratern in Deutschland
und konzernweit rund 8.500 Mitarbeitern
begleitet das Unternehmen seit mehr als
20 Jahren seine Kunden.

Uber CIBER, Inc.

CIBER, Inc. ist ein internationales IT-Beratungsunternehmen dessen Leistungsportfolio sich von Dienst- und
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Komplexe branchentypische oder
unternehmensindividuelle Business-
Anforderungen zu verstehen und optimal
in IT zu Ubersetzen — das ist die zentrale
Starke von CIBER Deutschland. Das
Bera-tungshaus begreift sich als Mittler
zwischen zwei Welten: Mit modernen
Geschéftsprozessstrate-gien und
konkreter IT-Umsetzungskompetenz
sorgen die Berater dafiir, dass
Unternehmen die IT fur ihren
Geschéftserfolg bestmdglich einsetzen
kdnnen.

Business-Fokus, profundes
Branchenwissen, konzentriertes SAP-
Know-how — und der Zugriff auf die
Ressourcen, Services und Leistungen
der weltweiten CIBER-Gruppe: Das
macht das Beratungshaus zum
ausgewiesenen Projekt-Experten, vor
allem fur internationale SAP-Roll-outs
und fur die Harmonisierung und
Konsolidierung komplexer IT-Systeme.

Das Beratungshaus begleitet gro3e
sowie mittelsténdische Unternehmen
entlang ihrer gesamten
Wertschdpfungskette und bietet Full-
Service aus einer Hand — rund um den
kompletten Anwendungslebenszyklus.
Von Lizenzverkauf bis Implementierung.
\on strategischer Beratung bis
Enterprise Integration Services. Von
eigenentwickelten Add-on-Tools, die
SAP-Systeme noch effizienter machen,
bis Managed Services.

CIBER - “Practical Innovation”
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Practical Innovation.

Beratungsleistungen bis hin zu Outsourcing erstreckt. Unser Slogan "Practical Innovation" bringt es auf den Punkt: Wir
bieten unseren Kunden aus Industrie und 6ffentlicher Hand Dienstleistungen und Lésungen an, die ihnen unmittelbar
konkrete Ergebnisse liefern.

CIBER AG

Alte Eppelheimer Strasse 8
D-69120 Heidelberg

Fon: +49 /6221 / 45 02-0
Fax: +49 /6221 / 45 02-20
www.ciber.de
info.germany@ciber.com

CIBER fokussiert mit Erfolg vertikale Industrieméarkte dank der Kombination aus tiefgreifendem Branchen-Know-how mit
einer soliden, messbaren Erfolgsbilanz. Wir sind Lésungspartner fiir unsere Kunden und setzen dabei unsere
strategischen Kooperationen mit marktfiihrenden internationalen Software- und Technologielieferanten wirkungsvoll ein.

Gegriindet im Jahr 1974 hat CIBER heute tber 8.500 Mitarbeiter, Niederlassungen in 19 Landern und Kunden in
Nordamerika, Europa und Asia Pacific. Gehandelt an der New Yorker Borse (NYSE: CBR), weist CIBER einen
Jahresumsatz von tber $1.1 Milliarden aus.
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